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‘'m OFERTA Latén
de alto rendimien-
to para sustituir al
acero de decoleta-
je. Una empresa ale-
mana ofrece una nue-
va aleacion de latén
sinplomode alto ren-
dimiento. Su resisten-
ciaalatraccionyten-

sién limite son com-

parables alas del ace-
ro de decoletaje y su
resistenciaa la corro-
sion es incluso supe-
rior. Referencia: 08
DE 1486 OIFA.

m _DEMANDA Va-
lorizacion de las

sustancias obteni-
das en el bio-refi-

nado de biomasa

residual. Un grupo
de 5<mmﬁ_@mo_o: ita-*
liano estaincorporan- -
do su ‘know-how' en *
.,,oma__m_mvasa_om or-
ganica al proceso de

fefinado de biomasa
lignoceluldsica para
la obtencion de bio-

combustibles para

“valorizar eficiente:
mente l0s subpro-
ductos de dicho pro-
ceso. El grupo-de in-

vestigacion esta bus-

cando socios indus-
trialesinteresados en
estos procesos de
transformacion. Refe-
. .rencia: 08 IT 5674
0IAC.

cias de la tierra, donde la geoqui-

' mica y la geofisica desempefian

un papel fundamental.
Eltrabajodel grupo se centra en
varios campos aplicados de gran
actualidad. Una de las principales
lineas de investigacion es la reso-
lucién de problemas medioam-
bientales relacionados con la inte-
raccioén entre las aguas y los soli-
dos naturales o entre las aguas y
los residuos. Con este objetivo, en
los tltimos afios se han abarcado
tematicas relacionadas con el es-

‘tudio de lagunas salinas como las

de los Monegros, la alteraciéon mo
BoHEBmEOm como m_ Bobmmﬁmdo

mwopomﬁa de todo el mundo. Asi-
mismo, se realizan modelos de c6-
mo las ondas sismicas se propa-
gan por el interior de la Tierra, lo
que permite reconstruir como es
esta en tres dimensiones y asi tra-
tar de entender su funcionamien-
to. Contando con esta informa-
cién y con la distribucién y vul-
nerabilidad de las poblaciones,
también se estiman los posibles
dafios que futuros terremotos po-
drian causar. .
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LUIS F. AUQUE SANZ ES EL INVESTIGADOR
RESPONSABLE DEL GRUPO DE MODELIZACION
GEOQUIMICA Y GEOFISICA (MG2)
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m Ambitode trabajo: petrologia, @monc_\a_.
cay geofisica.

®m Organismo: édrea de Fisica de la Tierra <
area de Petrologia y Geoquimica, Uniiversidad
deZaragoza.

m Nimero de miembros: 13.

m Fecha de formacion del grupo: 2005.

m Lineas de investigacion: Geoquimica
aplicada, Petrologia y Geoguimica de materia-
les de construccion y del patrimonio :_mﬁo:no
vm:omm:mm_m y Geoguimica de
rocas exdgenas, Modelado de .#

cionamiento de los almacenamientos geoldgi-
cos de residuos radiactivos. Contribucién a la
discriminacion de los marmoles clasicos medi-
terréneos y determinacion de las canteras de
origen de las piezas arqueoldgicas de marmol
mas emblematicas de los principales museos
hispanos. Estimacion de los dafios que podrian
‘causar los terremotos en Esparia) y elaboracién
de mapas de riesgo. Obtencion de modelos 3D
de estructuras terrestres a distintas escalas.
m Financiacion: proyectos
regionales, nacionales ye euro-

estructuras terrestres median- ;. peos.

te ondas sismicas, Modeliza- Y.L aragon ®m Pagina web:
. G _=<mm=um T
cion de terremotos. ma.unizares

® Principales logros: au- Www.aragoninvestiga.org g Contacto:
mento de la confianza en el fun- gmg@unizares
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FIELAL CLIENTE E no cumpli-

> | miento de las expectativas
|- del cliente, en mayor medi-

da que un mal desarrollo tecnolé-
gico, y la existencia de equipos

humanos excesivamente homo-.

géneos en las empresas son los -

-dos principales factores de riesgo

para que-un nuevo producto o
proceso no tenga éxito. Asilo ex-

_plic en el Instituto Tecnologico.
“de Emwbb (ITA), hace unos dias,.

el ingeniero Jan Burenlus, del =
equipo sueco del American.
Supplier Institute. Este ha disefia-

do un modelo de innovacién que .
. pone el énfasis en las personas.

Burenlus fue el encargado de
describir, para los empresarios
aragoneses reunidos en el ITA, es-
te nuevo modelo de innovacién. -
Y dijo que, en el caso de los equi-
pos humanos, “todos los sectores

mE@m@mmE&mm mmvmdmb m@:nma la
practica de compartir ideas o de

 las tormentas de ideas ya clasicas

en sectores como la arquitectura”.

_Paraello, es importante a su juicio
~que los grupos humanos tengan
~cohesion, pero también que admi-

tanpersonas con distintas opinio-

nes que puedan redundar en esa.

“discusi6n a@ ideasy, al final, en un
“valor afiadido para el producto.

Respecto a la fidelizacién del

~ cliente, Burenlus destaco que “es
fundamental satisfacer las necesi-
dades de los clientes, incluso en
mayor medida que la aportacion
de potentes desarrollos tecnolé-
gicos que por-diversas circunstan-
cias tengan poca cabida en el mer-
cado”. >mmm:3 que muchas ve-
ces, mas que una gran idea inno-
vadora, “es mejor un conjunto de

_pequeias ideas que permitan al -

ACTIS

ElITAylaConfede-
racion de Empre-
sarios de Aragon
(CREA) organiza-
ron juntos la difu-
sion del modelo
Nimba de innova-
cion, dentro de las
actividades del
consorcio ACTIS

- (Actions for Coo-

peration, Techno-
logy and Innova-
tion Support in
Spain), formado
por-entidades de

. promocién comer-

cial de Aragon,
Castilla-La Man-
cha, Extremadura,
La Riojay Navarra.

producto o servicio mantenerse

.en el tiempo”; y puso como ejem-
plos a IKEA, Volvo: y Google..~

El también.ingeniero del Ame-
rican Supplier Institute Pedro
Mari Urrutikzoetxea-comunicd,

_en este encuentro con los empre-

sarios aragoneses,-que el modelo

-Nimba y sus ventajas se han pro-

bado en empresas-espafiolas co-
mo TRW Automotive, con la que
trabaja el ITA.Y aseguré que es-
te modelo “tiene grandes posibi-
lidades paralas E\Emm: dado que
su estructura-es mas flexible.

= Por tanto, una atencién exhaus-
tiva al cliente, pero no solo a sus
necesidades manifiestas, sino
también a las latentes, asi como
una preocupacion por el devenir
del mundo (regulaciones, cos-
tumbres...) son, segtin los ingenie-
ros del American Supplier Institu-

te, n_w<m para el éxito am un pro-
ducto en el mercado.

-El modelo Nimba est4 &Emao
a mE@Hmmmm y a personas con res-
ponsabilidades directivas impli-
.nmamm en disefo, desarrollo, fabri-

.- cacion y lanzamiento de nuevos

waoasQOm y.servicios:. E1ITA @E-

-S0- mw~ acercar a los @B@HmmeHOm

aragoneses esta nueva vision de
la innovaci6n que se esta implan-
tando en los paises escandinavos.
Burenlus se reuni6 con algunos
de ellos para estudiar la viabilidad
del Nimba en sus Eomcoﬁo@
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